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DER REFERENT:  M AT T H I A S  SC H RA N N E R 
CEO,  SCHRANNER NEGOT IAT ION INST ITUTE
Der Verhandlungsexperte Matthias 
Schranner wurde von Polizei und FBI 
für schwierigste Verhandlungen aus-
gebildet. Als Berater unterstützt er 
mit seinem Institut – SNI – die UN, 
globale Unternehmen und politische 
Parteien in schwierigen Verhandlun-
gen. Er ist Autor der Bücher »Verhan-
deln im Grenzbereich«, »Der Verhandlungsführer«, »Teure 
Fehler« und »Faule Kompromisse« sowie Verfasser zahl-
reicher Publikationen. Matthias Schranner berät Entschei-
dungsträger in Politik und Business in mehr als 40 Län-
dern, u. a. den USA, China, Russland, Ukraine und Japan. Er 
ist Lehrbeauftragter für Verhandlungen an der Universität 
St. Gallen und Präsident der SNI LLC New York. Mit der von 
ihm entwickelten Negotiation Scorecard werden zahlreiche 
Fortune 500 Companies unterstützt.

PROGRAMM,  15. NOVEMBER  2017

  REGISTRIERUNG UND KAFFEE

  WORKSHOP

TOPICS 

» STRATEGIEN FÜR KOMPLEXE VERHANDLUNGEN
» INTERKULTURELLE UNTERSCHIEDE VERSTEHEN
» BEISPIELE AUS DER PRAXIS DES FBI
Matthias Schranner 
CEO, Schranner Negotiation Institute

 SHUTTLE ZUM  
 DEUTSCHEN WIRTSCHAFTSFORUM

WELTWEIT WACHSEN – WIE GESTALTE ICH 
INTERNATIONALE VERHANDLUNGEN?
Internationale Verhandlungen zwischen Partnern, Einkäu-
fern und Zulieferern oder im Zuge von Übernahmen stellen 
grundsätzlich komplexe Situationen dar. Insbesondere in-
terkulturelle Unterschiede müssen dabei beachtet werden. 
Der Workshop zeigt auf, wie Sie diese Besonderheiten von 
Anfang an berücksichtigen – von der Vorbereitungsphase, 
dem Zusammenstellen der Teams bis hin zur Rollenvertei-
lung innerhalb der Verhandlungsteams. Wir veranschauli-
chen, wie Sie diese Phasen meistern und geben Beispiele 
aus der Praxis. Dabei lernen Sie Prinzipien von FBI und 
Polizei in Krisensituationen kennen und sehen, wie hier 
Teams auf kritische Verhandlungen eingestellt werden.

09.00 UHR

09.30 UHR

11.30 UHR



15. NOVEMBER 2017 – 9.30 BIS 11.30 UHR
H OT E L  I N T E R CO N T I N E N TA L ,  F R A N K F U R T  A M  M A I N

T E I L N A H M EG E B Ü H R :  4 9 0 , –  E U R O *  P R O  P E R S O N  
( B E I N H A LT E T  D I E  T E I L N A H M E  A M  D E U T S C H E N  W I R T S C H A F T S F O R U M )

I N FO R M AT I O N E N :  W W W. CO N V E N T. D E / I N T _ V E R H A N D L U N G E N

D I E  V E R A N S TA LT U N G  F I N D E T  I M  VO R F E L D  D E S  D I E S J Ä H R I G E N 
D E U T S C H E N  W I R T S C H A F T S F O R U M S  S TAT T .

I N FO R M AT I O N E N :  W W W. D E U T S C H E SW I R T S C H A F T S F O R U M . D E

*  D E R  P R E I S  V E R ST E H T  S I C H  Z ZG L .  M WST.  B E I  R Ü C KT R I T T  BZ W.  STO R N O  B I S  4  WO C H E N 
 VO R  V E RA N STA LT U N G S B EG I N N  W I R D  D I E  T E I L N A H M EG E B Ü H R  U N T E R  E I N B E H A LT U N G 
 E I N E R  B E A R B E I T U N G S G E B Ü H R  VO N  5 0  %  E R STAT T E T.  DA N AC H  W I R D  D E R  VO L L E  T E I L- 
 N A H M E B E T RAG  E R H O B E N .  S E L B STV E R STÄ N D L I C H  I ST  D I E  V E RT R E T U N G  E I N E S  A N G E M E L- 
 D E T E N  T E I L N E H M E R S  M Ö G L I C H .
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