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DER REFERENT: MATTHIAS SCHRANNER
CEO, SCHRANNER NEGOTIATION INSTITUTE

Der Verhandlungsexperte Matthias
Schranner wurde von Polizei und FBI
fur schwierigste Verhandlungen aus-
gebildet. Als Berater unterstitzt er
mit seinem Institut - SNI - die UN, .
globale Unternehmen und politische ‘

Parteien in schwierigen Verhandlun-

gen. Er ist Autor der Blicher »Verhan-

deln im Grenzbereich«, »Der Verhandlungsfihrer«, »Teure
Fehler« und »Faule Kompromisse« sowie Verfasser zahl-
reicher Publikationen. Matthias Schranner berat Entschei-
dungstrager in Politik und Business in mehr als 40 Lan-
dern, u.a. den USA, China, Russland, Ukraine und Japan. Er
ist Lehrbeauftragter fir Verhandlungen an der Universitat
St. Gallen und Prasident der SNI LLC New York. Mit der von
ihm entwickelten Negotiation Scorecard werden zahlreiche
Fortune 500 Companies unterstitzt.

WELTWEIT WACHSEN - WIE GESTALTE ICH
INTERNATIONALE VERHANDLUNGEN?

Internationale Verhandlungen zwischen Partnern, Einkdu-
fern und Zulieferern oder im Zuge von Ubernahmen stellen
grundsatzlich komplexe Situationen dar. Insbesondere in-
terkulturelle Unterschiede missen dabei beachtet werden.
Der Workshop zeigt auf, wie Sie diese Besonderheiten von
Anfang an bertcksichtigen - von der Vorbereitungsphase,
dem Zusammenstellen der Teams bis hin zur Rollenvertei-
lung innerhalb der Verhandlungsteams. Wir veranschauli-
chen, wie Sie diese Phasen meistern und geben Beispiele
aus der Praxis. Dabei lernen Sie Prinzipien von FBI und
Polizei in Krisensituationen kennen und sehen, wie hier
Teams auf kritische Verhandlungen eingestellt werden.
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15. NOVEMBER 2017 - 9.30 BIS 11.30 UHR
HOTEL INTERCONTINENTAL, FRANKFURT AM MAIN

TEILNAHMEGEBUHR: 490,- EURO* PRO PERSON
(BEINHALTET DIE TEILNAHME AM DEUTSCHEN WIRTSCHAFTSFORUM)

INFORMATIONEN: WWW.CONVENT.DE/INT_VERHANDLUNGEN
DIE VERANSTALTUNG FINDET IM VORFELD DES DIESJAHRIGEN

DEUTSCHEN WIRTSCHAFTSFORUMS STATT.
INFORMATIONEN: WWW.DEUTSCHESWIRTSCHAFTSFORUM.DE

* DER PREIS VERSTEHT SICH ZZ6L. MWST. BEI RUCKTRITT BZW. STORNO BIS 4 WOCHEN
VOR VERANSTALTUNGSBEGINN WIRD DIE TEILNAHMEGEBUHR UNTER EINBEHALTUNG
EINER BEARBEITUNGSGEBUHR VON 50 % ERSTATTET. DANACH WIRD DER VOLLE TEIL-
NAHMEBETRAG ERHOBEN. SELBSTVERSTANDLICH IST DIE VERTRETUNG EINES ANGEMEL-
DETEN TEILNEHMERS MOGLICH.
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CONVENT GESELLSCHAFT FUR KONGRESSE UND
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SASCHA RADEWALD - SENIOR CONSULTANT
SAR@CONVENT.DE
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